SPECJALIZACIJA 3.0

PROJEKTANT WNETRZ
INWESTYCYJIJNYCH

Zbuduj dochodowy biznes projektowy w branzy nieruchomosci.



Bez specjalizac)i nadal konkurujesz
gtownie zdjeciami w portfolio i cena.

Projektant wnetrz inwestycyjnych to jedna z najbardziej optacalnych nisz na rynku. Zdobqdz
regularnych klientow, stabilny dochod i pracuj z inwestorami, ktorzy doceniq Twojq wiedze.



Korzysc
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Rozwijajgca sie nisza

Inwestorzy ptacq za konkrety, a
nie za dyskusje o gustach.
Przejscie na B2B to wyzsze stawki i
krotszy proces decyzyjny. Ucze, jak
wykorzystac Twoje
doswiadczenie, by szybko stac sie
rentownym partnerem
biznesowym.
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Stabilny dochod

Klient detaliczny rzadko wraca,
inwestor robi to seryjnie. Wdrozysz
lejek i system ofertowaniaq, ktory
buduje baze statych
Zleceniodawcow. Zyskasz
przewidywalny budzet w
pracowni, bez tracenia
nieptatnych godzin na ciggty
marketing.
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Mniej stresu, wiecej kontroli

Dostajesz moje sprawdzone
umowy i procedury, ktére
natychmiast ucinajg darmowe
poprawki. Zoptymalizujesz
procesy projektowe, trwale
zabezpieczysz marze kazdego
Zlecenia i wreszcie odzyskasz
przestrzen na zycie prywatne.
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Wiedza i przewaga rynkowa

Masz juz warsztat projektowy.
Teraz otrzymujesz twarde know-
how, by ptynnie przejs¢ na model
B2B. Zrozumienie wskaznikow
rentownosci i jezyka inwestorow
natychmiast odetnie Cie od
konkurencji i wypozycjonuje jako
partnera biznesowego, a nie tylko
wykonawce.
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Bezpieczenstwo finansowe

Jeden zadowolony inwestor to
powtarzalne zlecenia przez lata.
Zamiast szukac pojedynczych
klientow B2C, budujesz portfel
statych zleceniodawcow. To daje
Twojej pracowni petng
przewidywalnosc przychodow i
chroni marze, wpisujqc sie w
model pracy bez nadgodzin.
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Gotowe strategie pozyskiwania klientéow

Otrzymujesz kompletne,
przetestowane procedury: od
pierwszego kontaktu, przez
szablony ofert, az po szczelne
umowy ucinajgce darmowe
poprawki. Wdrazasz
Zzautomatyzowany system, ktory
filtruje klientow i sprzedaje Twoje
ustugi premium bez agresywnego
marketingu.
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MODUL 1

MINDSET
STRATEGIA

Zrozum inwestora i swojq role w tej branzy.

1. Kim jest klient inwestycyjny?
Poznasz rozne typy inwestorow, ich cele, sposdb dziatania i to, na czym
naprawde zarabiqjq.

2. Projekt indywidualny a inwestycyjny
Zobaczysz, czym rozni sie praca dla inwestora od projektowania dla klienta
indywidualnego i dlaczego wymaga zupetnie innego podejscia.

3. Od projektantki do partnera inwestora
Dowiesz sie, jak przestac byc tylko wykonawcq projektu i stac sie specjalistkq,
ktora pomaga inwestorowi podejmowac trafne decyzje.

4. Gdzie jest miejsce dla projektantki w swiecie nieruchomosci
Flipy, najem, deweloperzy, inwestorzy prywatni, wspotprace state - jakie
modele pracy sq mozliwe.

5. Kompetencje projektanta inwestycyjnego
Poznasz umiejetnosci, ktore naprawde majg znaczenie w pracy z inwestorem i
dowiesz sie, na czym warto skupic swoj rozwo;.



MODUL 2

LYSKOWNY
PROJEKT

Naucz sie projektowac¢ nieruchomosci, ktore majg dobrze
wygladag, ale przede wszystkim dobrze zarabiaé.

1. Strategia inwestycji
Nauczysz sie okreslac cel projektu, grupe docelowq, budzet i priorytety
jeszcze zanim zaczniesz projektowac.

2. Analiza potencjatu nieruchomosci
Pokaze Ci, jak analizowac mieszkanie, wychwytywac jego mocne i stabe
strony oraz szukac rozwiqzan, ktore zwiekszq jego potencjat.

3. Klient docelowy nieruchomosci
Dla kogo projektujemy i jak potrzeby przysztego kupujgcego lub najemcy
wptywajg na decyzje projektowe.

4. Funkcja, ktéra podnosi wartosé
Uktad, metraz, przechowywanie, dodatkowe funkcje i rozwigzaniaq, ktore
realnie poprawiajq atrakcyjnosc nieruchomosci.

5. Budzet, ktory sie spina
Gdzie inwestowac, gdzie oszczedzac, czego nie przeprojektowywac i jak
osiggnqc dobry efekt bez przekraczania budzetu.



MODUL 3

NARZEDZIA

PRO

ESY

Zamien swojq specjalizacje w ustuge, ktorqg tatwiej
sprzedac i na ktérej mozesz dobrze zarabiac.

1. Twoj model biznesowy
Na czym mozesz zarabiac, jakie ustugi oferowac, ilu klientdw potrzebujesz i
jak moze wyglagdac¢ dochodowy biznes projektantki inwestycyjne;.

2. Oferta, ktorg inwestor rozumie
Dowiesz sie, jak zbudowac prostq, konkretnqg oferte, ktora pokazuje wartosc
Twojej pracy zamiast dtugiej listy elementow projektu.

3. Cenairentownos¢ projektu
ak wyceniag, liczy¢ czas i koszty, oceniaC marze oraz rozpoznawac zleceniaq,
ktore sq nieoptacalne.

4. Portfolio i komunikacja, ktére sprzedajqg
Jak pokazywac case studies, liczby, budzety, decyzje, problemy i efekty
zamiast opierac sprzedaz wytqcznie na pieknych wizualizacjach.

5. Jak znalezé klientdw inwestycyjnych
Poznasz miejsca i sposoby docierania do inwestorow oraz dowiesz sie, jak
komunikowac¢ swojq specjalizacje, zeby przyciggac wtasciwych klientow.



MODUL 4

DOCHODOWY
BIZNES

Uporzadkuj prace tak, zeby kazdy kolejny projekt prowadzi¢
szybciej, spokojniej i bardziej profesjonalnie.

1. Proces projektu krok po kroku
Dostaniesz uporzgadkowany schemat prowadzenia projektu od pierwszego
kontaktu z klientem az do przekazania dokumentacii.

2. Dobry start wspotpracy
Dowiesz sie, jakie informacje zebrac od inwestora, jak ustalic zasady
wspotpracy i czego dopilnowac przed rozpoczeciem projektu.

3. Umowa, zakres i granice
Pokaze Ci, jak zabezpieczycC zakres swojej pracy, ograniczyC niekonczqgce sie
poprawki i jasno ustawi¢ odpowiedzialnos¢ obu stron.

4. Checklisty i standardy pracy
Otrzymasz gotowe materiaty, listy i schematy, ktore pozwolqg Ci ograniczyc
chaos i nie wymyslac procesu od poczqtku przy kazdym projekcie.

5. TwoOj system szybkiej pracy

Checklisty, gotowe standardy, biblioteki rozwigzan, delegowanie, Al,
automatyzacje i wszystko, co pozwala kolejny projekt zrobi¢ szybciej niz
poprzedni.



Oprocz nagran wideo otrzymasz:

audyt marketingowy 1:1 z Emilig

Audyt wykonuje dla kursantek z opcjg Mentoringu. To indywidualne spotkanie z omowieniem

proponowanej strategii, pomystu na tresci, na siebie, na firme, aby przynosita zyski | przyciggata

& tylko w wersji z mentoringiem

klientow.




lekcje | nagrania wideo dostepne dla Ciebie dozywotnio

Lekcje podzielone na moduty, w ktorych w jasny i przystepny sposob wprowadzam Cie w meandry

branzy tak, abys czuta sie pewnie stawiajac pierwsze kroki w srodowisku inwestorow

/
@‘ w obu wersjach kursu

dokumenty, umowy, ebooki wspomagajgce Twdj biznes

Bez umow, wzorow | rozpisek caty biznes lezy, dlatego przygotowatam dla Ciebie wszystkie potrzebne

dokumenty, ktore wespra Cie podczas pracy

/
@‘ w obu wersjach kursu




dostep do Biblioteki Wiedzy dozywotnio

Biblioteka Wiedzy to cata platforma dla kazdej kursantki. Na biezgco zasoby biblioteki uzupetniane s3
wewnetrznymi webinarami, tresciami i pomystami. Jestes na biezgco w branzy i masz dostep do

wszystkich produktow w Bibliotece.
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dotgczysz do grupy wsparcia na WhatsApp

GCrupa na WhatsApp daje Ci kontakt ze wszystkimi kursantkami, mozesz zadawac pytania i razem na nie

odpowiadamy, to najlepsza forma kontaktu i wsparcie grupy.
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dostep do Hot Seats - sesje pytan

Absolutna nowosc | wiem, ze jest potrzebna. To spotkania zamkniete dla naszej spotecznosci, na ktorych
mozesz mi zadac pytanie, nadac jakis problem do rozwigzania, a ja bede odpowiadac na zywo i

spotkanie nagrywac. Spotkania sa prowadzone co 2 tygodnie przez najblizszy rok lub dtuze.
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otrzymasz certyfikat i emblemat na sociale

To potwierdzenie Twojej wiedzy i umiejetnosci, warto sie pochwalié, bo nie ma innego miejsca, w

ktorym otrzymasz wiedze o projektach inwestycyjnych.

/
@‘ w obu wersjach kursu




e, Mo St i

L T T i
- ; . R— L - . s iy ey har

B Bl




MOJA MISJA

DOSWIADCZENIE

PODEJSCIE

Pragne, aby kazda projektantka z pasjg mogta z petnym
poczuciem bezpieczenstwa wejsc w lukratywnq nisze
inwestycyjnqg. Chce dac Ci narzedzia do zbudowania
stabilnej, dochodowej i przewidywalnej dziatalnosci, ktéra
daje satysfakcje i finansowq niezaleznosc.

Od 20 lat dziatam w branzy projektowej, a od 2018 roku
sama aktywnie inwestuje na rynku nieruchomosci. Znam
te przestrzen od podszewki — jej wyzwaniq, jezyk
inwestorow oraz realne potrzeby. Przetartam szlaki,
tworzgc model, w ktorym architekt wnetrz moze wreszcie
realizowac swoje cele finansowe na jasnych i zdrowych
zasadach.

MOj program to kompletna strona biznesowa: zasady
wspotpracy, sprawdzone umowy, skuteczne
ofertowanie, marketing oraz budowanie silnej marki.
Ucze Cie szybkiej i efektywnej pracy z inwestorami oraz
pozyskiwania zlecen, tak aby Twoj biznes rdst, a Ty wcigz
miata czas na swoje prywatne zycie..

Pomagam
projektantkom
zdobycC rynek
nieruchomosci
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